
موقع بداية التعليمي كل ما يحتاجه الطالب والمعلم 
من ملفات تعليمية، حلول الكتب، توزيع المنهج، 
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1.2         •




 •           

 


2.2  •


 •
      


 •


3.2   •

  
 •


 •       


4.2    •

 
    


 • 

         


 • 



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
1.2 ¢SQódG

∞jô©àdG ∂àHÉLEG í∏£°üªdG




   1

    2

    


  3

   4

2.2 ¢SQódG

∞jô©àdG ∂àHÉLEG í∏£°üªdG

          
 

  1




  2

   3

       


  4

   5

  


  6

      


  7

    8

   9
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3.2 ¢SQódG

∞jô©àdG ∂àHÉLEG í∏£°üªdG

       


  1




   2




  3

4.2 ¢SQódG

∞jô©àdG ∂àHÉLEG í∏£°üªdG




  1

      


  2

   


3




  4

   5

      
 

   6

  


7
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1 .  

2 . 

3 .

4 .

5 .


6 .        


تختلف الرغبات عن الاحتياجات لأن الاحتياجـــات هي ما يحب أن تدفع ثمنه من أجل العيش، 
مثل: الغذاء والمياه، والملابس، والمسكن أما الرغبات فهي ما بجب أن تدفع ثمنه بعد أن تدفع 

مقابل احتياجاتك مثل:هاتف ذكي جديد، أو ألعاب فيديو أو ساعة حديثة لمصمم مشهور.

تحد الموارد المالية من خيارات الانفاق لدى الشخص لأن احتياجاته ورغباته تتزايد باستمرار بخلاف موارده 
المالية وبالتالي يقل عدد الخيارات المتاحة أمام الشخص الذي لديه موارد مالية أقل مقارنة بالشخص الذي 

لديه موارد مالية أكثر كما قد يضطر إلى إنفاق جميع موارده على احتياجاته وليس على رغباته.

؛  الدخـــل المتـــاح للإنفـــاق هو الدخــل المتوفر للإنفاق بعد دفع تكلفة الاحتيــاجات الأساسية
وهو يؤثر على إنفاقك لأنه إذا تبقى لديك المزيد من الدخل بعد أن تدفع تكلفة احتياجاتك 

يمكنك إنفاق المزيد من الأموال على رغباتك.

هو عملية اختيـــار السلع والخدمـــات استنــــاداً إلى الاحتياجات والرغبـــات والخيــارات فالأفراد الذين 
ما  العاطفة؛ وغالباً  من  بدلاً  العقلاني  المنطق  قراراتهم على  يبنون  العقلاني  الشراء  استراتيجية  يتبنون 

يستخدم الشراء العقلاني للمنتجات عالية القيمة التي سيتم استخدامها و الاحتفاظ بها لفترة.

قد يؤدي كل من الشراء العاطفي والإندفاعي إلى شعور المشتري بالندم حيث يدرك 
الشخص لاحقاً أنه اتخذ قرار شراء غير سليم وأن نوعية المنتج رديئة أو قيمته متدنية.

إنفاقه عند الضرورة فقط، وهي  المال قدر الإمكان و  استراتيجية الاقتصاد هي إدخــار 
تؤثر عل طلب المستهلكين والأسعار في اقتصاد السوق لأن الأفراد لا ينفقون الكثير من 
المال على السلع الكمالية لذلك ينخفض الطلب على هذه المنتجات مما يؤدي بالتالي إلى 

انخفاض الأسعار.
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7 .           


8 .

9 .
 

10 . 

11 .

12 .

الخطوات التي يمكنك اتباعها أثناء التسوق لاتخاذ قــرارات شراء أفضل في تجنب الشراء 
الاندفاعي وقراءة الملصقات وفهم مصطلحات المبيعات؛ وقراءة العقود، وحساب أسعار 

الوحدات وحساب التكلفة الإجمالية.

من المهم الاحتفاظ بالإيصالات بعد شراء منتج ما لأنه من الممكن إعادة هذا المنتج 
إلى المتجر واسترداد ثمنه إذا تبين أنه معيب أو لا يعمل كما هو متوقع بعدئذٍ يمكنك 

استخدام هذه الأموال لإجراء عملية شراء أفضل.

الخطوات التي يمكنك اتباعها بعد عملية الشراء للمساعدة في ضمان تجربة تسوق أفضل 
الآن وفي المستقبل هي الاحتفاظ بالإيصالات والضمانات وتقييم مشترياتك والإخلاص 

للشركات الني تتمتع بسمعة طيبة والتي تقدملك خدمة جيدة.

ترتبط العملية المنتظمة لاتخاذ القرار بتحمل المسؤولية المالية لأنك قبل إجراء عملية الشراء 
نفكر في جميع الإيجابيات والسلبيات إلى جانب التكاليف حتى تتمكن من إجراء عملية شراء 

عقلانية.

أن يتحمل الشخص مسؤولية مالية يعني أنه يتولى إعداد ميزانيته الخاصة، وأنه يتمتع بنمط 
حياة مريع ويلبي رغباته واحتياجاته الخاصة ويدخر المال لظروف مستقبلية ويعني ذلك أيضاً 

أن الأشخاص يفهمون الفرق بين الإحتياجات والرغبات ولا يضطرون إلى اقتراض المال وإن 
فعلوا ذلك يمكنهم سداده في الوقت المناسب.

تتمثل إيجــابــيــات اســتــخــدام خطة شـــراء في أنهــا ستساعدك في الاســتــفــادة مــن المـــوارد 
المحـــدودة إلى أقصى حــد ممكن وقــد تسهم أيــضــاً تجنب شعور المــشــتري بالــنــدم لأنك 

ستفكر ملياً فيها ستنفق أموالك عليه مسبقاً.
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1 . 
 .CG
 .Ü  
 .ê
 .O        


2 .  

 .CG        


 .Ü  


 .ê


 .O


3 .
 .CG
 .Ü

4 .  
 .CG
 .Ü

5 . 
 .CG
 .Ü
 .ê
 .O

Ali A. Al-Gamal
Highlight

Ali A. Al-Gamal
Highlight

Ali A. Al-Gamal
Highlight

Ali A. Al-Gamal
Highlight

Ali A. Al-Gamal
Highlight

Ali A. Al-Gamal
Highlight

Ali A. Al-Gamal
Highlight

https://beadaya.com/


76

6 .
 .CG
 .Ü 
 .ê
 .O

7 .         
 

 .CG
 .Ü

8 .
 .CG  
 .Ü  
 .ê
 .O 

9 .   


 .CG
 .Ü

10 .   
 .CG
 .Ü
 .ê
 .O

11 .  
 .CG
 .Ü

12 .   
 .CG 
 .Ü
 .ê
 .O
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 
 
 





1 .
 

2 .
      



        
 
  

3 .           
 

Ali A. Al-Gamal
Text Box
يجب أن يختار عبدالله السيارات التي تلبي احتياجات العملاء أولاً كأن تقع تكلفتها ضمن حدود ميزانيتهم وأن تكون آمنة وموثوقة ثم يجب عليه الإطلاع على رغبات العملاء وتحديد السيارات التي تلبيها كأن تقدم ميزانيات إضافية مثل: نظام الملاحة عبر الأقمار الاصطناعية أو نظام الوسائط وأن تتسم بلون معين.

Ali A. Al-Gamal
Text Box
بجب أن يعتمد عبدالله استراتيجية شراء بهدف الاستفادة المثلى لأن جميع الشركات الخمس إذا قررت الحصول على الخدمات التي يقدمها ياسر فسيحتاج إلى التأكد من أن لديه ما يكفي من السيارات لتلبية حاجات جميع الشركات وإذا تمكن من شراء السيارات بخصم معين فسيوفر المال بشكل عام.

Ali A. Al-Gamal
Text Box
تتمثل العوامل المهمة التي بيجب أن يرعاها عبدالله عند إجراء تسوق بالمقارنة في أسعار السيارات التي
تقدمها مختلف الشركات وأنواع المركبات التي تقدمها والميزات التي تملكها وجودة المركبات وما إذا
كانت تقدم أي عروض خاصة تزيد من جاذبيتها بالإضافة إلى خدمات ما بعد البيع.

https://beadaya.com/

