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في هذا الع�صر الذي ت�شابكت فيه التعاملات وتنوعت، وكثرت طرقها، و�أ�صبح ال�شخ�ص يتعامل مع من يعرفه ومن لا يعرفه، ولكي يتوثق 

من التعامل مع من لا يعرفه احتاج �إلى �أن ي�ستوثق منه ب�أنواع من الا�ستيثاق ي�ضمن بها قدرة ال�شخ�ص على الوفاء بالتزاماته تُُجاهه، 

يته في تحقيق العمل الذي يُناط به من مقاولات �أو تجهيز �أو م�شتريات �أو غير ذلك؛ فمن هنا ن�ش�أت فكرة ال�ضمان البنكي لتكون  وجدِّ

�سَات �أو ال�شركات. دين بالعمل �أو الم�ؤ�سَّ م�صدر ثقة في التعامل مع الأأ�شخا�ص المتعهِّ

مَانُ البَنْكِيُّ ال�ضَّ الدر�س
45

د الأأغرا�ض ال�صادرة من �أجلها، والأأنواع الرئي�سة لخطابات ال�ضمان اثنان، هما:  خطابات ال�ضمان لها �أنواع متعددة، تبعًا لتعدُّ

النوع الأأول: خطابات ال�ضمان الابتدائية: 
دات موجهة من البنك �إلى الم�ستفيد – هيئة حكومية وغيرها – ل�ضمان دفع مبلغ من النقود من قيمة العملية التي يتناف�س  وهي تعهُّ

طالب خطاب ال�ضمان للح�صول عليها، وي�ستحق الدفع عند عدم قيام الطالب باتخاذ الترتيبات اللازمة عند وقوع العملية عليه. 

وهذه الخطابات خا�صة بالعطاءات التي تقدم للجهات الحكومية وغيرها، ويتراوح المبلغ ما بين 1% و2% من قيمة العطاء المقدّم. 
وغالبًا ما يُحدّد المتعهدون �أوقاتاً لخطابات ال�ضمان التي يطلبونها بمدد تتراوح ما بين �شهر وثلاثة �أ�شهر. 

مَانِ البَنْكِيِّ �أنواع ال�ضَّ

مَانِ البَنْكِيِّ �أو الم�صرِفيّ تعريف ال�ضَّ

: هو تعهد كتابِيٌّ ي�صدر من الْْمَ�صرِف بناءً على طلب �أحد عملائه؛ بدفع مبلغٍ معين لأأمر جِهة �أخرى )الم�ستفيد(،  مانُ الم�صرِفيُّ ال�ضَّ
عند رغبة هذا العميل بالدخول معها في مناق�صة لتنفيذ م�شروع �أو توريد �أو مقاولات �أو م�شتريات �أو نحو ذلك؛ بحيث يمكن �أن ت�ستفيد 

ر العميل في تنفيذ ما التَزمَ به لها، فيدفع البنك المبلغ المحدد في هذا التعهد عند طلب هذه الجهة،  هذه الجهة من هذا التعهد متى ق�صَّ

ثم يرجع البنك على العميل بما دفعه عنه لهذه الجهة.
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
 105
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الطرف الأأول: الم�ضمون عنه)العميل(، وهو طالب ال�ضمان، وفائدته من ال�ضمان: تمكنه من الدخول في التعاملات المالية التي 
يحتاج الدخول فيها �إلى ال�ضمان، وتعزيز الثقة به.

الطرف الثاني: الم�ضمون له، وهو الراغب في التعامل مع الطرف الأأول وقد يكون الحكومة �أو �شركة �أو م�ؤ�س�سة �أو �شخ�ص، وفائدته 
يته في تحقيق العمل الذي يُناط به. من ال�ضمان: ح�صول الطم�أنينة له تُُجاه الطرف الأأول، والوثوق بقدرته على الوفاء بالتزاماته، وجدِّ

الطرف الثالث: ال�ضامن، وهو البنك، وفائدته من ال�ضمان: �أداء خدمات لزبائنه لجذب تعاملاتهم ور�ؤو�س �أموالهم، والا�ستفادة 
من العمولة التي تدفع له، كما �أن البنوك الربوية ت�ستفيد �أخذ الفائدة الربوية على المال �إذا تم دفع ال�ضمان المالي. 

مَانِ البَنْكِيِّ وفائدةُ كلِّ طَرَفٍ �أطراف ال�ضَّ

مَانِ البَنْكِيِّ طريقةُ �إ�صدار خطاب ال�ضَّ

مَانِ البَنْكِيِّ في الخطوات التالية: تتلخ�ص طريقةُ �إ�صدار خطاب ال�ضَّ
1- يقدم طالب خطاب ال�ضمان طلباً للبنك يحدد فيه مبلغ ال�ضمان ومدته والجهة الم�ستفيدة والغر�ض من ال�ضمان.

2- يتحرى البنك من كفاءة العميل المالية والمعنوية، حتى تتكون لديه قناعة بقدرة العميل على دفع قيمة ال�ضمان فيما �إذا طلب منه. 

3- �إذا كان مبلغ ال�ضمان كبيراً ف�إن البنك يطلب ت�أمينات لقاء ذلك ك�أن يرهن عقارا للعميل، �أو �أ�سهمًا له في �شركات؛ مع خطاب منه 

بالتنازل عنها �إذا اقت�ضى الأأمر، وقد يحتفظ البنك بت�أمينات نقدية يودعها العميل بن�سبة 25% من قيمة ال�ضمان �أو �أقل �أو �أكثر.
4- بعد كل هذه الإإجراءات يقوم البنك ب�إ�صدار ال�ضمان.

مَانِ البَنْكِيِّ فائدةُ ال�ضَّ

مَانِ البَنْكِيِّ �أهمية كبيرة في التعاملات التجارية اليوم؛ يمكن �إيجازها فيما ي�أتي: لل�ضَّ
رُه ال�ضمان من الحماية للطرف الم�ضمون له، �سواء �أكان الحكومة �أم �إحدى ال�شركات �أم الم�ؤ�س�سات؛ حيث يوفر لها  1- ما يوفِّ

ال�ضمان �أمرين:
�أ- الطم�أنينة بجدية العميل الداخل في المناف�سة.

المحدد،  الوقت  في  ذلك،  غير  �أو  توريد  �أو  م�شتريات  توفير  �أو  مقاولات  من  بالتزاماته؛  الوفاء  على  العميل  ب-ق��درة 
فات المتفق عليها. وبال�صِّ

2- فيه �إبعاد للذين لا يقدرون على الوفاء بالتزاماتهم تُُجاه الآآخرين من المغامرة بالدخول في مناق�صات �أو عقود مقاولات �أو 

توريد وهم عاجزون عن الوفاء بها؛ كما �أن فيه حداً من التعامل الج�شع الذي قد يعمد �إليه بع�ض النا�س بالتو�سع في �أعمال لا 
ي�ستطيع الوفاء بها، وذلك لأأن البنك لا يوافق على اعتماد خطابات ال�ضمان حتى يت�أكد من قدرة العميل طالب ال�ضمان على 

الوفاء بالتزاماته ويقتنع بكفاءته المالية والمعنوية.
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بعد،  يلزم  لم  لما  �ضمان  هو  والذي  الابتدائي  ال�ضمان  ذلك  في  وي�ستوي  ال�ضمان،  �أن��واع  من  نوع  لأأنه  بنوعيه  مباح  البَنْكِيُّ  مَانُ  ال�ضَّ
 قال: �سمعت رَ�سُولَ الِله  ِّوال�ضمان النهائي وهو �ضمان لما لزم العميل، والدليل على �إباحة ال�ضمان حديث �أَبَي �أُمَامَةَ الْبَاهِلِي 

عِيمُ غَارِمٌ«.)1(   يقول: »الزَّ
ويلاحظ �أنه يُ�شترط في جواز ذلك �أن يكون العملُ الذي يُ�صدر له ال�ضمانُ البنكيُّ مباحًا. 

)1( رواه �أحمد رقم )22295(، و�أبو داود برقم )3565(، والترمذي برقم)2120( بتمامه، و ابن ماجه برقم )2405(، قال الترمذي: حَدِيثٌ حَ�سَنٌ غَرِيبٌ، وقال ابن الملقن في البدر 

ا على ابن حزم في ت�ضعيفه، و�صححه الأألباني في �إرواء الغليل 245/5)1412(، وال�سل�سلة  المنير)707/6(: هذا الحديث ح�سن، وقواه ابن حجر في تلخي�ص الحبير 105/3، وردَّ
ال�صحيحة 166/2 برقم )610(.

مَانِ البَنْكِيِّ حكم ال�ضَّ

مَانِ البَنْكِيِّ حكم �أخذ الأأجرة على ال�ضَّ

مَانِ البَنْكِيِّ باختلاف �صفة ال�ضمان: يختلف حكم �أخذ الأأجرة على ال�ضَّ
ال�صفة الأأولى: �أن يكون ال�ضمان مغطى تغطية كاملة من العميل، بحيث �إنه لا يعطى له ال�ضمان حتى ي�ؤخذ منه مبلغ ال�ضمان كاملا، فهنا 
لا ب�أ�س ب�أخذ الم�صرف �أجرة على خطاب ال�ضمان؛ وذلك لأأنه �أ�صبح وكيلًًا عن العميل في دفع ال�ضمان للم�ستفيد �إذا طلبه، والوكالة جائزة 
ب�أجر، ولي�ست هذه الأأجرة على ال�ضمان نف�سه، ولذلك يجب �أن تكون مبلغًا مقطوعا منا�سبا لعقد الوكالة، ولا يجوز �أن تكون ن�سبة مئوية 

ته.  تزيد وتنق�ص بح�سب مبلغ ال�ضمان �أو مُدَّ
بل يتعهد الم�صرف بدفع مبلغ ال�ضمان من عنده ثم يعود على العميل ويطالبه  �أن يكون ال�ضمان غير مغطى من العميل،  الثانية:  ال�صفة 
بالمبلغ، ففي هذه الحالة لا يجوز �أخذ الأأجرة على مجرد ال�ضمان، وقد اتفق الفقهاء المتقدمون على �أنه لا يجوز ا�شتراط مقابل على ال�ضمان، 

واعتبروه من عقود التبرعات التي لا يجوز دفع مقابل لها، وعللوا ذلك بوجهين:
ا للعميل، وهذا  الوجه الأأول: �أن الم�صرف �إذا دفع مبلغ ال�ضمان للم�ستفيد، ثم �أخذه من العميل، ف�إنه يكون في هذه الحالة مقر�ضً
القر�ض  الربوية محرمة على  الفائدة  و�إذا كانت  با المحرم،  الرِّ الأأجُ��رة، فيكون ذلك من  نفعًا وهو  له  القر�ض جر 

العادي فمن باب �أولى �أن تكون محرمة على الوعد بالقر�ض.
الوجه الثاني: �أن الم�صرف �إذا لم يدفع مبلغ ال�ضمان؛ وذلك ب�أن يوفي العميل بالتزاماته فلا يطالب الم�ستفيد بمبلغ ال�ضمان، وتنتهي 

مدة ال�ضمان فيلغى، فهنا يكون الم�صرف قد �أخذ مالا بغير مقابل، فيكون من �أكل المال بالباطل. 

 �أما �أخذ الم�صرف �أجرة على الم�صروفات الإإدارية لعقد ال�ضمان من الكتابة وعمل الموظفين، وما يكلفه من �أوراق ومكالمات و�أجور 
بريد �أو غير ذلك؛ فلا ب�أ�س �أن ي�أخذ الم�صرف �أجرة على هذه الأأعمال ب�شرط: �أن تكون الأأجرة بقدر هذه الم�صروفات الإإدارية 
الحقيقية، وعلى هذا فلا يجوز �أن تكون الأأجرة مرتبطة بمقدار مبلغ ال�ضمان و لا بمدته قلت �أو كثرت، فلا يجوز �أن تكون ن�سبة 

مئوية تزيد وتنق�ص بح�سب ذلك؛ بل تكون مبلغًا مقطوعًا بح�سب الم�صروفات الفعلية.

حكم �أخذ �أجرة على الم�صروفات الإإدارية

https://beadaya.com/


176

قرار مجمع الفقه الإإ�سلامي التابع لمنظمة الم�ؤتمر الإإ�سلامي ب��شأن خطاب ال�ضمان)1(
قرار رقم: 12 )2/12(

ب��شأن خطاب ال�ضمان
�إن مجل�س مجمع الفقه الإإ�سلامي المنبثق عن منظمة الم�ؤتمر الإإ�سلامي في دورة انعقاد م�ؤتمره الثاني بجدة من )10-16( ربيع 

الآآخر 1406هـ /)22 -28( كانون الأأول )دي�سمبر( 1985م.

وبعد النظر فيما �أعد في خطاب ال�ضمان من بحوث ودرا�سات وبعد المداولات والمناق�شات الم�ستفي�ضة التي تبين منها:

�أولًا: �أن خطاب ال�ضمان ب�أنواعه الابتدائي والانتهائي لا يخلو �إما �أن يكون بغطاء �أو بدونه، ف�إن كان بدون غطاء، فهو: �ضم ذمة 

ال�ضامن �إلى ذمة غيره فيما يلزم حالًا �أو م�آلًا، وهذه هي حقيقة ما يعنى في الفقه الإإ�سلامي با�سم: ال�ضمان �أو الكفالة.

ولئن كان خطاب ال�ضمان بغطاء فالعلاقة بين طالب خطاب ال�ضمان وبين م�صدره هي: الوكالة، والوكالة ت�صح ب�أجر �أو بدونه مع 

بقاء علاقة الكفالة ل�صالح الم�ستفيد)المكفول له(.

ثانياً: �إن الكفالة هي عقد تبرع يق�صد به الإإرفاق والإإح�سان.

وقد قرر الفقهاء عدم جواز �أخذ العو�ض على الكفالة، لأأنه في حالة �أداء الكفيل مبلغ ال�ضمان ي�شبه القر�ض الذي جر نفعاً على 

المقرو�ض، وذلك ممنوع �شرعاً.

لذلك قرر مجمع الفقه الإإ�سلامي ما يلي:

�أولًا: �أن خطاب ال�ضمان لا يجوز �أخذ الأأجر عليه لقاء عملية ال�ضمان - والتي يراعي فيها عادة مبلغ ال�ضمان ومدته - �سواء �أكان 

بغطاء �أم بدونه.

ثانيًا: �أن الم�صاريف الإإدارية لإإ�صدار خطاب ال�ضمان بنوعية جائزة �شرعاً، مع مراعاة عدم الزيادة على �أجر المثل، وفي حالة 

تقديم غطاء كلي �أو جزئي، يجوز �أن يراعى في تقدير الم�صاريف لإإ�صدار خطاب ال�ضمان ما قد تتطلبه المهمة الفعلية لأأداء 

ذلك الغطاء.والله �أعلم.

�إذا قام الم�صرِف بدفع مبلغ ال�ضمان �إلى الم�ستفيد، ولم يكن ال�ضمان مُغطى من قبل العميل ف�إن �أكثر البنوك التجارية تعمد �إلى 

م. �أخذ فائدة بن�سبة مئوية على مبلغ ال�ضمان المدفوع، وهذه الفائدة محرمة؛ لأأنها من الربا المحرَّ

مَانِ البَنْكِيِّ حكم �أخذ الم�صرف فائدة على ال�ضَّ

)1( قرارات وتو�صيات مجمع الفقه الإإ�سلامي �ص 8-9)مجلة المجمع - ع 2، ج 2/�ص 1035(.
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