
موقع بداية التعليمي كل ما يحتاجه الطالب والمعلم 
من ملفات تعليمية، حلول الكتب، توزيع المنهج، 
بوربوينت، اختبارات، ملخصات، اختبارات إلكترونية، 

أوراق عمل، والكثير...

| مــوقــع بــدايــــة التعليمي

حمل التطبيق 

https://beadaya.com/
https://beadaya.com/app.php
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¥ƒ°ùdG OÉ°üàbG





?QÉ©°SC’G ≈∏Y ∂∏¡à°ùªdG äÉ«cƒ∏°S ôKDƒJ ∞«c 2.2

?QÉ©°SC’G ≈∏Y ∂∏¡à°ùªdG äÉ«cƒ∏°S ôKDƒJ ∞«c
How Do Consumer Behaviors Affect Prices?

          
 


 ¥ƒ°ùdG OÉ°üàbG    Consumers ø«μ∏¡à°ùª∏d

 Market Economy
 


∂∏¡à°ùªdG äÉ«cƒ∏°S

Consumer Behaviors
  




1 .
2 .
3 .

ºq∏©àdG ±GógCG
 

 •      


 •

á°ù«FôdG äÉë∏£°üªdG

Consumer 
Market Economy 
Emotional Buying 
Impulse Buying  
Rational Buying 

Economizing 
Optimizing 
Value 
Overspending 

∂∏¡à°ùªdG





https://beadaya.com/
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»YÉaóf’G AGô°ûdG


 
 

»fÓ≤©dG AGô°ûdG


 






»gÉÑàdG




á°VƒªdG




IOÉ©dG

    ∫ÉªédG

1.2.2 πμ°ûdG


1 .»ØWÉ©dG AGô°ûdG
Emotional Buying

 
 
Emotional Buying »ØWÉ©dG AGô°ûdÉH

122

2 .»YÉaóf’G AGô°ûdG
Impulse Buying

 AGô°ûdÉH 
  Impulse Buying »YÉaóf’G




3 .»fÓ≤©dG AGô°ûdG
Rational Buying

 
 »fÓ≤©dG AGô°ûdÉH 

Rational Buying

»ØWÉ©dG AGô°ûdG


  


Ali A. Al-Gamal
Text Box
توجـــد العــديد من العـــوامل التي يستخــدمها متـــاجر الأجـــهزة الإلكترونية لتشجيع الشراء العاطفي، وهي على النحو التالي:
1- التسويق الإعلاني.
2- الخصومات والعروض التروبجية.
3- التصميم والترتيب.
4 - خدمة العملاء.
5- التجربة الشخصية.
6- المنتجة الجديدة والحصرية.

https://beadaya.com/
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 
.222


 
  



AGô°ûdG äÉ«é«JGôà°SEG
Buying Strategies

 OÉ°üàb’G
Optimizing ≈∏ãªdG IOÉØà°S’GEconomizing AGô°ûdG »a


 

AGô°ûdG »a OÉ°üàb’G
Economizing

      


 •
 •
 • 
 •


 

 

 ájQGôªà°S’G

 áeAÓªdG

 


OÉ°üàb’G

 áeÓ°ùdG

2.2.2 πμ°ûdG




AGô°ûdG »a OÉ°üàb’G
 


≈∏ãªdG IOÉØà°S’G



https://beadaya.com/


 IóMGh áeõM AGô°T qó©oj nºd  

 øe äGóMh â°S qº°†J

 øe ¢üNQCG ¬°ùØf èàæªdG

 πc áà°ùdG äÉéàæªdG AGô°T

?IóM ≈∏Y

52

 
   




≈∏ãªdG IOÉØà°S’G
Optimizing

        
Value áª«≤dG


 • 

 • 

 •
   
          
            

 
      


 
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