
ما مع�ن أن تكون »مستهلكًا ذكيًا«؟
اء  ي مسألة الغرض من �ش

ي حث الطلاب على التفك�ي �ف
يتمثل الغرض الأساسي من هذا الدرس �ف

ي هذا 
الأشياء، وكيف يمكننا قياس فكرة »القيمة مقابل المال«. وربما لم يكن الطلاب ليفكروا �ف

المستهلك  سلوكيات  عن  الرسمية  الأفكار  بعض  لتقديم  فرصة  فهذه  لذا   ، كب�ي إلى حد  الأمر 
ي النهاية، نريد تشجيع الطلاب على 

استنادا إلى بعض النظريات الاقتصادية بشكل كب�ي ونحن �ف
ن المعرفة بالمنتجات، والنظر فيما نحصل  اء، وتحس�ي إدراك أنه من »الذكاء« البحث قبل الش�
عليه مقابل السعر الذي ندفعه ومع ذلك، فمن المهم أيضًا أن يدرك الطلاب أن هناك أوقاتاً 
ة عندما  لا يمكن فيها تطبيق هذا النوع من الإجراءات، وبالتالي يجب علينا اتخاذ قرارات مستن�ي
وري أو غ�ي  يكون من الذكاء القيام بهذه الإجراءات، وكذلك عندما يكون هذا الفحص غ�ي ض�

قابل للتطبيق. 

من  قطعًا  تكون  وقد  البسيطة  المنتجات  بعض  الدرس  هذا  ي 
�ف معك  تحض�  أن  ح  ويق�ت

اة الأقلام الرصاص«… إلخ، إنها منتجات  ْ الشوكولاتة، أو الفاكهة، أو بعض الأقلام، أو »مِ�ب
ي صفك. 

بسيطة ورخيصة لكنها ستكون جذابة للطلاب �ف

وإذا لــم تكــن قــادرًا عــى إحضــار منتجــات حقيقيــة، فيمكنــك طباعــة صــور لبعــض الســلع، ثــم 
قصهــا ولصقهــا عــى بطاقــات وتســليمها إلى الطــاب. 

ن لكل طالب.  ن أو صورت�ي سوف تحتاج إلى سلعت�ي
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الأهداف التعليمية للدرس

ي نهاية هذا الدرس، ينبغي أن يكون الطلاب قادرين على:
�ف

تقديم تعريف كتابي أو شفهي لمصطلح »المستهلك الذكي«.  	
تقديم تعريف لمصطلح »السعر« وشرح الفرق بين السعر وتكلفة الفرصة البديلة.  	

شرح ثلاث ميزات لكون المستهلك ذكيًا.  	

ح للدرس  التخطيط المق�ت
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ن للطــاب عــى الســبورة أو جهــاز عــرض تقديمــي يجــب أن تكــون إحــدى  ابــدأ الــدرس بعــرض صورتــ�ي
ي الســعر والقيمــة 

ن لمنتــج منخفــض القيمــة ورخيــص الثمــن، وتكــون الأخــرى لمنتــج أعــى �ف الصورتــ�ي
ي تختــار إظهارهــا مألوفــة للطــاب، وأن تكــون شــيئًا يمكنهــم جميعــا 

ويجــب أن تكــون العنــاصر الــ�ت
التعــرف عليــه وأنــت أدرى النــاس بطلابــك، لــذا ســيعتمد اختيــارك لهــذه العنــاصر عــى معرفتــك 

بهــم. 

عنــد عــرض الصــور، اطلــب منهــم النظــر إليهــا، ثــم اطــرح الســؤال التــالي )والــذي يمكنــك أيضًــا 
عرضــه عــى الســبورة(:

ائهمــا، هــل ســتختلف طريقــة تعاملــك عنــد القيــام  ي �ش
ن إذا كنــت تفكــر �ف انظــر إلى هذيــن المنتجــ�ي

اء؟ بعمليــة الــشر

ي يجــب عليهــم كتابتهــا عــى بطاقــات يمكــن إرســالها 
ي الإجابــة والــ�ت

ن للتفكــري �ف أعــطِ الطــاب دقيقتــ�ي
عــرب الفصــل وعندمــا يكملــون إجاباتهــم، اطلــب منهــم تعليقهــا عــى »جــدار اللوحــات« أو مــا شــابه 

ي زملائهــم. 
ثــم اطلــب منهــم مطالعــة إجابــات بــا�ق

ثــاث مــن تلــك المعلقــة عــى  ن أو  ي أماكنهــم، اخــرت بطاقتــ�ي
عندمــا يعــود الطــاب ويجلســون �ف

الحائــط واقرأهــا عليهــم جميعًــا ويمكنــك أن تســألهم إذا مــا كان صاحــب البطاقــة ســيكون ســعيدًا 
ي إبقــاء البطاقــات مجهولــة الهويــة فهــذا أمــر 

إذا تطــوع وذكــر أنــه هــو الــذي كتبهــا، لكــن إذا رغبــت �ف
يرجــع إليــك تمامًــا. 

ة، تهــدف إلى التوصــل إلى اســتنتاج حــول  ثــم اختتــم هــذا النشــاط بجلســة ســؤال وجــواب قصــري
اء ســلع غاليــة مقارنــة بأخــرى منخفضــة الثمــن  ي قــد يتعامــل بهــا المســتهلكون عنــد �ش

الطــرق الــ�ت
ولكنهــا  ردودهــم،  وعــى طريقــة  الصــف  عــى  إليهــا  التوصــل  تــم  ي 

الــ�ت الاســتنتاجات  وســتعتمد 
اء.  ســتتما�ش مــع أن الســلع الغاليــة تتطلــب مزيــدًا مــن الوقــت والتفكــري قبــل الــشر
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ي مفهــوم »الســعر« ومــن المحتمــل أن بعــض 
ي هــذا النشــاط، ســيكون عــى الطــاب التفكــري �ف

�ف
ي معــنى هــذا المفهــوم. 

الطــاب قــد فكــروا �ف

ح عليــك إحضارهــا إلى الصــف قــدم  ي كان مــن المقــرت
ي هــذه المرحلــة، ستســتخدم المنتجــات الــ�ت

و�ف
ائــه ثــم كتابــة الســعر  ي �ش

ي ســعره إذا مــا رغــب �ف
منتجًــا واحــدًا لــكل طالــب واطلــب منــه التفكــري �ف

أحــد  كل مجموعــة  وإعطــاء  ثنائيــة  أو مجموعــات  ي مجموعــات 
�ف الطــاب  يمكنــك وضــع  كبديــل 

المنتجــات وعنــد الانتهــاء مــن ذلــك اخــرت خمســة طــاب واطلــب منهــم بالتنــاوب عــرض المنتــج 
اؤه به ويكون دورك أن تكتب اســم المنتج  الخاص بهم والســعر الذي يعتقدون أنه يمكنهم �ش

وســعره عــى الســبورة. 

حهــا  ي اق�ت
ــم الطــاب إلى مجموعــات ثنائيــة، واطلــب منهــم مقارنــة منتجاتهــم والأســعار الــ�ت قسِّ

ي 
ح ســعرًا مختلفًــا ثــم اطلــب مــن كل مجموعــة التفكــري �ف كل منهــم، ومــا إذا كان أي منهمــا اقــرت

 : ن التاليــ�ي ن  الســؤال�ي

إذا كان السعر الذي اقترحوه هو السعر الفعلي، فكيف توصلوا إليه؟ 	•

ما معنى سعر المنتج؟ 	•

ي طلبــة الصــف وحــاول اختيــار بعــض الطــاب 
بــا�ق اخــرت بعــض الطــاب لتقديــم ملاحظــات إلى 

الــدرس.  ي بدايــة 
الذيــن قدمــوا ملاحظــات �ف ن عــن أولئــك  المختلفــ�ي

ي نهاية النشــاط، اكتب على الســبورة »بداية جملة« ويمثل هذا وســيلة لتوجيه الطلاب لمحاولة 
�ف

تلخيــص مــا تعلموه. 

ي هذه الحالة هي:
وبداية الجملة �ف

، مع�ن مصطلح »السعر« هو…  بالنسبة لي

ي أنحــاء الصــف، ولاحــظ 
ثــم اطلــب منهــم إكمــال الجملــة وبينمــا يكملــون هــذه المهمــة تجــول �ف

ي يقدمونهــا ولاحــظ الطــاب الذيــن قــد يعانــون مــن بعــض الصعوبــات لتتمكــن مــن 
الاجابــات الــ�ت

مســاعدتهم. 

ملاحظــة: قــد تســتغرق هــذه المهمــة أكــرث مــن عــشر دقائــق يمكنــك ضبــط توقيــت الــدرس ليناســب 
حــة فقــط. المهمــة أو تعديــل طريقــة ســماع تعليقــات الطــاب هــذه هــي المهــام المق�ت
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ولبــدء هــذا النشــاط، ســتحتاج إلى إحضــار بعــض الأشــياء القيّمــة بالنســبة لــك فقــط وقــد تكــون 
قطعــة مــن المجوهــرات، أو صــورة لعائلتــك، أو أدوات رياضيــة، أو أســطوانة مدمجــة… إلــخ. 

ء ألا يمثــل قيمــة للطــاب.  ي
ي هــذا الــش

فالمهــم �ف

ثــم اطلــب منهــم أن  لــزم الأمــر،  اعــرض هــذه العنــاصر عــى الطــاب، وقــدم لمحــة عنهــا إذا 
ي المــزادات ومــن المحتمــل أن الطــاب لــن يكونــوا عــى 

يطرحــوا عــروض أســعار لهــا، تمامــا كمــا �ف
ي مقابــل هــذه الأشــياء، أو أنهــم ســيطرحون أســعارا منخفضــة للغايــة 

ء �ف ي
اســتعداد لدفــع أي �ش
عــى أفضــل تقديــر. 
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